Gebrauchte Laptops fiir Agypten

IT-Dienstleister CHG vermarktet 400 000 Gerate

ols. STUTTGART, 21. Mérz. Die jings-
ten Proteste in Agypten haben den IT-Fi-
nanzdienstleister CHG-Meridian Deut-
sche Computer Leasing kurzfristig vor
ein Problem gestellt: Werden die fiir das
Land vorgesehenen gebrauchten Dru-
cker und Laptops abgenommen oder
nicht? Inzwischen seien sie geliefert wor-
den, sagt Vorstandsvorsitzender Jirgen
Mossakowski. Deutschlands grofites un-
abhingiges IT-Leasingunternehmen hat
2010 nach seinen Angaben 400000 ge-
brauchte Gerite vermarktet. Vor allem
hochwertige Geréte wie auch Server fin-
den in Deutschland Abnehmer. Ein
GroBteil geht nach Siideuropa und Nord-
afrika und ein kleiner Teil nach Osteuro-
pa und Holland. Fir gebrauchte Grof-
rechner findet das Unternehmen auch
Abnehmer in Amerika. Dort gebe es vie-
le herstellerunabhingige Wartungsfir-
men, die die Server flir Ersatzteile kau-
fen. Diese werden ausgeschlachtet, um
die Geriite ihrer Kunden zu warten.

CHG hat aktuell 2,5 Millionen Geréte
wie Drucker, Notebooks, PCs oder auch
Telefonanlagen im Bestand. Da ist die
Vermarktung der Altgeréte ein wichti-
ger Baustein. Insgesamt umfasse der Ge-
samtbestand aktuell Gerdte im Wert
von 2,3 Milliarden Euro, erlautert Mos-
sakowski. Im Durchschnitt laufe ein Lea-
singvertrag iiber drei Jahre. Das Neuge-
schift im Jahr 2010 legte um fast 10 Pro-
zent auf 660,9 Millionen Euro zu.

Wenn man bedenke, dass die Leasing-

. branche der Konjunkturentwicklung tra-
ditionell etwas hinterherhinke, sei die-
ser Zuwachs erstaunlich, sagt der CHG-
Chef. Der Konzernjahresiiberschuss
habe im vergangenen Jahr 38 Millionen
Euro nach 23,4 Millionen Euro im Vor-
jahr betragen. Welche Auswirkungen

" das Atomungliick von Japan auf die
Branche haben werde, sei unklar. Das
erste Quartal sei gut angelaufen, konsta-
tiert der Vorstandsvorsitzende, der filr
2011 ein Neugeschaft von 750 Millionen
Euro anstrebt. '

Fiir die kommenden Jahre hat sich
das Unternehmen ehrgeizige Ziele ge-
setzt. Bis zum Jahr 2015 will der IT-Fi-
nanzdienstleister die Milliardengrenze
beim Neugeschift iiberschreiten. Das
Unternehmen zihlt weltweit 657 Mitar-
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beiter, 334 davon sind in Deutschland
beschiftigt. Zu den Kunden zéhlen so-
wohl Dax-Konzerne als auch Mittel-
standler. Zielgruppe sind Unternehmen
oder auch der Staat mit einem Budget
fir die Informationstechnologie von
mindestens 250000 Euro im Jahr. CHG
ist mit seinen Kunden in den vergange-
nen Jahren gezielt ins Ausland gegan-
gen. Im vergangenen Jahr sei das Aus-
Jandsgeschéft um 17 Prozent gewach-
sen, heift es. In Deutschland habe der
Zuwachs lediglich 4 Prozent betragen.
,Die Zuwichse insbesondere in Ameri-
ka zeigen, dass unsere Strategie der welt-
weiten Expansion richtig ist.“

Im Bereich der nordamerikanischen
Freihandelszone legte das Neugeschéft
von 26,1 auf 104,4 Millionen Euro zu. In
West-, Siid- und Osteuropa habe der
Riickgang beim Neugeschaft hingegen
bis zu 34 Prozent betragen. CHG setzt

Bis zum Jahr 2015 will

der IT-Finanzdienstleister
die Milliardengrenze beim
Neugeschéft iberschreiten.

nun auf den Aufbau einer Landesgesell-
schaft in Brasilien. Dort seien viele Au-
tohersteller vertreten. In dem siidameri-
kanischen Land will man noch in die-
sem Jahr an den Start gehen. Die Griin-
dung einer Leasinggesellschaft dauere
dort rund zwei Jahre, sagt der Vorstands-
vorsitzende. Nach Asien will CHG zu-
néchst nicht vordringen. Dort arbeite
man mit einem Partner zusammen,

Ein weiteres Ziel fiir die kommenden
Jahre sei der Ausbau des Servicege-
schifts. ,Dafiir suchen wir geeignete
Partner. In Deutschland ebenso wie in
den etablierten Mérkten.“ Der Prozess
der Partnersuche sei aber erst am An-
fang. Je nach GroRe will das Unterneh-
men bis zu 40 Millionen Euro investie
ren. Bin Trend in der IT-Leasingbranche
nehme immer mehr zu: dass der Kunde
fiir die effektive Nutzung der Geréte zah-
le — sei es beim Drucker fiir die Anzahl
der ausgedruckten Seiten oder beim Spei-
cherplatz fiir die belegten Kapazititen.



